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1) Bewerberinformation
	Angaben zum Bewerber:

	Name (Ansprechpartner):
	
	     

	Privatanschrift
:

Strasse, Hausnummer
PLZ, Ort
	
	     
     .      
           

	Telefon:
	
	     

	Email:
	
	     @     

	Anschrift:

Institut/Bildungseinrichtung
Arbeitsbereich/Abteilung
Strasse, Hausnummer
PLZ, Ort
	
	     
     
     
           
           

	Angaben zur Einreichung:

	Titel der Geschäftsidee:
	
	     

	Einreichtermin (letzter Abgabe​termin ist der 10.04.2009):
	
	  .     .2009

	Bitte übermitteln Sie Ihre Ein​reichung als MS Word file an:
	
	Mailto:ideenwettbewerb@hsk-edu.at 


Bitte beachten Sie:
· Ablauf des Ideenwettbewerbs:
Gewinner werden in einem zweistufigen Verfahren ermittelt
1. Jurysitzung: 17. April 2009
Die besten Einreichungen werden in einem Präsentationstraining auf die zweite Phase des Wettbewerbes vorbereitet.
Präsentation und 2. Jurysitzung: 24. April 2009
Die Übergabe der Preise erfolgt im Anschluss.

· Verzichten Sie bitte zur Darstellung Ihrer Geschäftsidee auf Attachments, Publikationen oder Verweise. 
· Die Mitarbeiter des CAST und Herr Prof. (FH) Dr. Stefan Razik von der Hochschule Kufstein stehen Ihnen bei der Einreichung Ihrer Unterlagen beratend zur Seite. Vereinbaren Sie einfach unter 05372 71819-125 einen Termin oder wenden Sie schriftlich sich an die obige E-Mail-Adresse. Wir bitten um Anmeldung unter ideenwettbewerb@hsk-edu.at 
· Termine: 
Donnerstag, 19.03.2009 von 12:00-12:30 Uhr

Samstag, 21.03.2009 von 12:00-12:30 Uhr

· Fragen zu Ihrer Einreichung können Sie gerne an folgende Servicemail richten: ideenwettbewerb@hsk-edu.at
2) Geschäftsidee und ihr Potential im Detail
	Geschäftsidee (maximal 400 Wörter)

Leitfragen:

· Beschreiben Sie die Geschäftsidee?
· Was war der Ausgangspunkt / Hintergrund für die Geschäftsidee?
· Was ist der aktuelle Status der Geschäftsidee (geniale Idee, Konzeptphase, Prototyp)?

· Was treibt Sie und/oder das Team, in dem Sie die Geschäftsidee umsetzen wollen, an?

· Wollen Sie das Produkt / Dienstleistung im eigenen Unternehmen oder mit Partnern / in Kooperationen umsetzen?

	30

	     



	Kundennutzen: (maximal 200 Wörter)

Leitfragen:

· Welches Produkt / Dienstleistung möchten Sie anbieten?
· Wer ist der Kunde bzw. sind die Kundengruppen für ihr Produkt / Dienstleistung?
· Aus welchem Grund kaufen Kunden Ihr Produkt / Dienstleistung? 
· Welches grundsätzliche Kundenproblem löst Ihr Produkt / Dienstleistung?
· Welche Bedürfnisse haben die Kunden im Umfeld Ihres Produktes / Dienstleistung?

	24

	     


	Marktpotential: (maximal 200 Wörter)

Leitfragen:

· Beschreiben Sie den Markt, in dem Ihr Produkt Nutzen stiftet!
· Wie groß ist dieser Markt, lässt er sich in Zahlen aus​drücken?
· Wie sieht Ihre Marktnische aus?
· Ist der Markt ein wachsender oder schrumpfender Markt?
· Welche Trends kann man am Markt beobachten?

	21

	     


	Wettbewerb: (maximal 200 Wörter)

Leitfragen:

· Welche Anbieter agieren bereits am Markt?

· Welche Konkurrenzprodukte gibt es am Markt?

· Gibt es alternative Produkte am Markt? 
· Was sind die wichtigsten Verkaufsargumente Ihrer Mitbewerber?
· Welche Kundenprobleme werden von Produkten der Mitbewerber gelöst?

· Wie sind die Produkte der Mitbewerber geschützt (z.B. über Patent- und/oder Markenrecht, Marken- und/oder Geschmacksmusterschutz)?

	6


	     


	Alleinstellungsmerkmale: (maximal 200 Wörter)
Leitfragen:

· Worin liegt die Neuheit Ihrer Geschäftsidee?
· Welchen Vorteil bietet Ihr Produkt gegenüber dem Mitbewerb?
· Gibt es ein technologisches Alleinstellungsmerkmal Ihrer Geschäftsidee?
· Können Ihre Ergebnisse / Ihr Produkt / Ihre Dienstleistung geschützt werden (z.B. über Patent- und/oder  Markenrecht, Marken- und/oder Geschmacksmusterschutz, Urheberrecht)?
· Welchen Informations- oder Zeitvorsprung haben Sie gegenüber potentiellen Nachahmern bzw. dem wissenschaftlichen Wettbewerb?

	15

	     


	Entwicklungspotential - Chancen und Risiken: (maximal 100 Wörter)

Leitfragen:

· Nennen Sie die größten Risiken für die Umsetzung der Geschäftsidee
· Wie viel Zeit (Monate, Jahre) und welche Res​sourcen (Geld, Personal, Geräte etc.) benötigen Sie, um dieses Produkt / diese Dienstleistung vermark​tungsreif zu machen?
· Welche nächsten Schritte sind geplant / notwendig?

	3

	     



	Zusammenfassung der Geschäftsidee: (1 Satz)

Leitfrage:

· Lässt sich die Einzigartigkeit Ihrer Geschäftsidee in einem Satz formulieren?

	

	     



Platz für Ihre Kommentare:

     
	Bitte übermitteln Sie Ihre Ein​reichung als MS Word file an:
	
	Mailto:ideenwettbewerb@hsk-edu.at 


VIEL ERFOLG!

1 Muss nicht ausgefüllt werden.







in Kooperation mit


